Cette année, a bord de notre voilier virtuel « L'Aventurier », notre mascotte, le loup Grisou, est parti sur les traces de la
goélette Tara.
A , hous avons découvert les ravages des déchets plastiques. A , les problémes liés a la pollution
del'air. Les escales au nous ont fait réfléchir sur le changement climatique. A :
nous avonx compris pourquoi la morue avait, a une époque, pratiquement disparu. La fabrication d'une simple parire
de jean a d'énormes effets sur I'environnement. C'est a gue nous avons récolté des informations sur le
trajet de ce vétement.




En quoj ['ile de Clipperton est-elle symptématique
de la pollution plastique en mer ?

Nous avons décidé de faire des randonnées cit ramasser tous les plast




Le réchauffement climatique fait fondre les glaciers et la banquise. Cela detruit
I'nabitat des animaux. Des terres seront inondees. Le gulf stream va disparaitre et
modifier les saisons que nous connaissons.

Les especes animales de la bagnuise modifient leurs comportements. Par exemple, ils
s'‘approchent des villes.

Le réchauffement climatigue est da en partie a la pollution et aux gaz a effet de serre

Que pouvons nous faire ?
Réduire les gaz a effet de serre
Consommer gue ce qui est nécessaire

Economiser I'énergie, choisir des énergies renouvelables
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.Nos manieres de consommer ont des répercusions sans fin sur I'envireonnement. Chaque
objet qui entre dans nos maisons demande de I' énergie, des matieres premieres, des
emblallages, des transports, des usines pour fabriquer, des parkings pour les ouvriers qui
travaillent a produire ces objets.

.Une paire de jeans parcourt la planete dans tous les sens pour arriver dans nos armoires.

.La consommation de masse provoque des surproductions. On veut produire en grande
quantite, au detriment de la nature. Certaines especes de vegéetaux ou d'animaux
disparaissent.

-On peut consommer de fagon plus raisonnée
JAcheter que ce qui est nécessaire

-Privilégier les circuits courts, les produits locaux






Points forts et avantages

.Il est temps de convaincre votre auditoire en lui décrivant les particularités et avantages du nouveau produit présenté.



Mesures a prendre

.Une fois votre auditoire convaincu, ébauchez la stratégie a adopter pour implanter le produit.



